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Marketing Ativo
MKT para Conversão de Potenciais Clientes.

Sejamos sinceros, apenas a criação de posts via canvas ou qualquer 
outro app de criação não gera resultados sem que as postagens sejam 

monetizadas (anúncio pago) para que os seus produtos e serviços 
apareçam para mais pessoas.

Por esse motivo, criamos um  para PLANO DE MARKETING
ativar a , fazendo com que seus visibilidade do seu negócio

produtos e serviços sejam mais divulgados para o 
seu potencial cliente.



Criamos 5 passos para a realização de um Plano de MKT ATIVO para o seu negócio, onde
iremos  pesquisar, elaborar, criar, divulgar e promover sua empresa.

Pesquisa Elaboração Criação Divulgação Promoção



A Análise de Mercado pode 
ser considerada a parte mais 
importante na hora de montar 
seu plano de negócios, pois de 
nada adianta todo o 
planejamento de criação do 
empreendimento se você não 
tiver clientes. Para isso, é 
preciso fazer a análise dos 
clientes, dos concorrentes e 
dos fornecedores.

Pesquisa

TRADICIONAL



Planejamento



Criação
Nesta etapa iniciaremos o trabalho de 
criação dos conteúdos para divulgação dos 
seus produtos e serviços.

O foco desta etapa é gerar e criar o design 
de ferramentas de divulgação para que seu 
potencial cliente conheça melhor aquilo que 
você vende.

.Redesign da marca (se necessário);

.Criação de website ou loja virtual para o 
recebimentos de LEADS ou de VENDAS
DIRETAS pelo site;

.Criação de 4 campanhas para mídias sociais
que serão monetizadas durante toda semana, 
enquanto durar o contrato.



Criação - Design e Redesign

Alguns serviços de Design e Redesign

OBS: Não deixe de registrar sua marca no INPI.

temquadros

Antes

Depois
;

;

;

;



Criação - Website e Loja Virtual

Conheça algumas das nossas criações:



ALTASBAIXAS

03 curtidas   160 visualizações

Patrocinado

23 curtidas   
10.600 visualizações

Os Posts
monetizados

Alcance de
no máximo 
de 25% do

seus seguidores.

100% do
seus seguidores

e pessoas com
o perl para ser 

seu potencial 
cliente.

Mídias Sociais



Aumento no alcance das publicações;
Precisão na segmentação do público;
Diversidade de formatos e mídias;
Grande retorno com baixo investimento;
Interação com o público;

Gere Leads
(Potenciais clientes)

Alcance
(Divulgue para mais
pessoas nas redes)

Tráfego Pago - Formas de Divulgação

https://linktr.ee/AgenciaTd
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